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El Programa de especializacion en Growth Marketing esta disefiado para
ofrecer un enfoque practico y estrategico que permita a los estudiantes
impulsar el crecimiento sostenible de negocios digitales. Los participantes
aprenderan a analizar meétricas clave, optimizar cada etapa del ciclo de
vida del cliente y crear estrategias de adquisicion efectivas.

Este programa te ayudara a impulsar la experimentacion y el desarrollo de
una mentalidad de crecimiento, preparando a los estudiantes para liderar
proyectos innovadores y acelerar el éxito de sus empresas o
emprendimientos.

LOGRO DEL PROGRAMA:

Aprenderas a analizar metricas, optimizar el ciclo del cliente y crear
estrategias de adquisicion clave para el crecimiento digital.
Desarrollaras la habilidad de tomar decisiones basadas en datos
mediante dashboards personalizados, preparandote para liderar en el
mundo digital.

Aprenderas a conectar genuinamente con tu audiencia profesional.
Mejoraras tu habilidad para contar historias de forma unica,
destacando en cualquier escenario.

DIRIGIDO A:

Este programa esta dirigido a emprendedores, profesionales de
marketing, analistas de datos y cualquier persona interesada en aprender
estrategias de crecimiento digital, adquisicion de clientes y desarrollo de
productos.

REQUISITOS

Contar con conocimientos en conceptos basicos de marketing digital,
adquisicion de clientes e indicadores clave.

Tener manejo de herramientas digitales como redes sociales, email
marketing y Excel.

Estar familiarizado con el analisis de datos y la optimizacion de
estrategias de crecimiento.

DURACION: 4 MESES

PLAN DE
ESTUDIOS

1. a.

FUNDAMENTOS DE GROWTH LOOPS
GROWTH MARKETING g
Introduccion a los Growth Loops

Introduccion al Growth y sus beneficios para el
Marketing y sus pilares. crecimiento.

Identificacion de métricas clave
para el crecimiento.
Como analizar el viaje del cliente

Disefio de Growth Loops.
Como medir y optimizar Growth
Loops para maximizar resultados.

con el marco AARR.

2. S

DOMINA LA ANALISIS Y
ADQUISICION OPTIMIZACION
Introduccion a los canales de Metricas clave para optimizar
adquisicion y seleccion segun campafas.
objetivos. - Técnicas de Segmentacion vy
Fundamentos de campafas Analisis de audiencias.
pagadas. - Como implementar estrategias

Estrategias de adquisicion de Mejora Continua en tus
organica. campanfas.

Dashboards para monitorear y
mejorar tus campanfas.

3. 6.

ACTIVACION Y EXPERIMENTACION

RETENCION : .
Importancia de la experimenta-

Como activar usuarios con flujos cion en Growth Marketing.
de bienvenida efectivos. - Formulacion de hipodtesis y

Estrategias para retener
usuarios y mejorar su retorno.
Fidelizacion de usuarios y
aumento del valor del cliente.

diseflo de experimentos.

Analisis de resultados y ajustes.
Cultura de Growth Mindset en
equipos y organizaciones.

BENEFICIOS

!
NETWORKING:

Donde podras ampliar
tu red de contactos.

DOCENTES
INTERNACIONALES:

Reconocidos en el
mundo de publicidad
y marketing.

CERTIFICACION:

Al finalizar el curso
satisfactoriamente,

el alumno recibira un
certificado a nombre de
la Escuela Corriente Alterna.
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*La Escuela de Disefo, Arte y Creatividad Corriente Alterna se reserva el derecho de realizar
cambios en los docentes cuando crea conveniente.

f Corrientealterna.peru @ Corriente Alterna (O 960 868 023
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