
BOOTCAMP:
CREACIÓN Y GESTIÓN

DE  NEGOCIOS

Nuevo Curso
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BENEFICIOS

Profesionales, emprendedores   y/o estudiantes de carreras relacionadas 
con negocios que buscan complementar su educación con prácticas 
aplicables y actualizar sus habilidades y conocimientos para adaptarse a 
las nuevas tendencias del mercado.

DIRIGIDO A:

• Conocimientos básicos en negocios y marketing.
• Laptop para el desarrollo de las clases teórica-práctica.

REQUISITOS:

Adquiere las habilidades y herramientas para diseñar modelos de negocio 
innovadores con una identidad visual sólida, mediante herramientas clave 
de marketing digital, con la finalidad de lanzar una tienda virtual exitosa.  
En este bootcamp aprenderán a construir propuestas de valor con la 
aplicación de marketing digital, desde los fundamentos hasta técnicas 
avanzadas de análisis y medición. Por último, el bootcamp te preparará 
para lanzar y administrar un e-commerce , enfocándote en la selección de 
plataformas, diseño de experiencias de compra en línea y estrategias de 
marketing digital, bajo un enfoque práctico y actualizado para adaptarte 
a las tendencias del mercado.

Introducción al modelado de negocios.
Ejemplos de modelos de negocio exitosos.
Métodos de Validación de ideas.
Componentes de un modelo de negocio.
Construcción del plan de negocio.
Aspectos legales y administrativos para
emprendedores.

1.
PLAN ESTRATÉGICO
DE NEGOCIOS

Al finalizar el bootcamp, tendrás la capacidad de integrar estrategias 
empresariales efectivas para crear modelos de negocios innovadores y 
eficientes, comunicando tu propuesta de valor de manera clara y 
persuasiva, mediante un plan de marketing digital creativo ¡Prepárate 
para crear tu tienda virtual y optimiza tus ventas en línea mediante la 
mejor experiencia de usuario!

LOGRO DEL CURSO:

Estudiar nuestro bootcamp te permitirá trabajar como emprendedor, 
consultoría de negocios, desarrollo de productos, gestión de proyectos, o 
en marketing y ventas. Las habilidades adquiridas son versátiles y 
aplicables en diversos sectores y roles empresariales.

¿DONDE PODRÉ DESEMPEÑARME?

Ecosistema del Marketing Digital.
Identidad de marca en el entorno digital.
Estrategias de contenido para Marketing
Digital.
Marketing en Redes Sociales.
SEO y Publicidad online.
Email Marketing y Analítica para 
la Optimización.

Introducción al E-Commerce.
Plataforma de E-Commerce.
Diseño creativo de tiendas virtuales.
Gestión de productos y catálogo.
Estrategias de Marketing para E-commerce.
Optimazición de la experiencia del cliente.

Elementos esenciales del Logo.
Uso del color y la tipografía.
Adaptabilidad del logo.
Elaboración del Brief.
Bocetación y Exportación visual.
Digitalización y Presentación.

2.
DISEÑO DEL LOGOTIPO

3.
PLAN DE MARKETING
DIGITAL

4.
E-COMMERCE Y
TIENDAS VIRTUALES

DOCENTES EXPERTOS
Reconocidos en el mundo de 
los negocios.

*La Escuela de Diseño, Arte y Creatividad Corriente Alterna se reserva el derecho de realizar 
cambios en los docentes cuando crea conveniente.

CON EL RESPALDO DEL GRUPO

960 868 023

MODALIDAD: PRESENCIAL

CATEGORÍA: PROGRAMA - ADULTOS

CERTIFICACIÓN:
Al finalizar el curso
satisfactoriamente, el
alumno recibirá un certificado
a nombre de la Escuela
Corriente Alterna.

1ER CAMPUS CREATIVO
MULTIDISCIPLINARIO DEL PAÍS
Contamos con espacios que te permitirán
desarrollar al máximo tu creatividad.

96 horas académicas.
DURACIÓN:

Al contado o en cuotas
Matrícula S/280 + 4 cuotas de S/900

FORMA DE PAGO:

S/ 3880

PRECIO AL
CONTADO:

NETWORKING PROFESIONAL
Donde podrás ampliar tu
red de contactos.

LABORATORIOS iMAC
Las clases se desarrollarán en
modernos laboratorios de cómputo
con equipos Apple y los últimos
softwares de diseño para ilustración,
animació y edición de video.


